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PENGEMBANGAN MODEL PENGUSAHA ANAK
BERBAKAT BERBASIS PERSAINGAN USAHA
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Dosen PLB FIP UNY
Alamat e-mail Pastuti2001@Yahoo. Com
Anak berbakat, transisi dan peluang kerja

Abstrak

Tulisan ini bertujuan untuk mencari solusi yang tepat penempatan anak-anak berbakat
pada posisi yang sebenamya. Karena scbagian anak berbakat mempunyai potensi untuk
mengembangkan usaha yang dibutuhian olch masyarakat disekitarnya, Persaingan
usaha merupakan tuntutan yang tidak dapat dihindarkan lagi. Masyarakat mode
menghendaki hasil usaha yang mempunyai kualitas tinggi. Oleh karena itu, perlu
dicarikan modc] pengusaha yang mampu menempatkan anak berbakat pada posisi
yang semestinya dan model itu mampu untuk mengadakan persaingan di dalam pasar
Tepas-lepas. Model pengusaha anak berbakat yang akan dikembangkan itu dibuat
dengan rancangbangun yang sangat flcksibel dan elastis, schingga dapat bertahan dan
berkembangan dalam persaingan lepas-lepas. Model ini diperkirakan akan mampu
digerakan ofeh anak berbakat y ai kemampuan untuk ussha-
usaha dalam masyarakat lepas-lopas.

Kata Kunci : model, berbakat, pengusaha, persaingan.

Abstract

This article ains to look for correet solution of location of children haves a turn for
position that s actually. Because. s pol
vequired by public is around [by] it. Competittion of business was demand wiich cannot
be obviated again. Modern public wanted business result having quality of height
Thercfore, need to be looked for entrepreneur model capable to place chlid 10 have a
turn for position which its and the model able to perform [a] compelition in free market.
Tulented chiid entrepreneur model which will be developed that is made with prototipe
a real elastic and flexible, causing can stay and having flower in free competition.
Talented chiid entrepreneur model which will be developed that is made with prototipe
a real elastic and flexible, causing can stay and having flower in free competition of
talented chiid entrepreneur which will be developed that is made with prototipe a real
elustic and flexible, causing can stay and having flower in free competition. This model
estimated will be able to be movement by talented chiid having movement ability to
effort for in free publics.

Key words : model, talented, entrepreneur, compeition.
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A. PENDAHITLUAN

Tengusaha adalah orang yang melakukan suatu usaha untuk mendapatkan
keuntungan yang saling menguntungkan antara pengusaha dan konsumen. Berbagi
keuntungan antara pengusaha dan konsumen merupakan pekerjaan yang harus dilakukan
oleh seorang pengusaha. Proses kerja pengusaha memberikan keuntungan yang layak
di antara keduanya, inilah yang disebut keuntungan ganda. Pengusaha ingin mendapat
upah dengan jasa-jasa yang dikerjakannya, dan konsumen ingin mencari kebutuhan-
kebutuhan yang sedang diperlukannya. Dalam hal seperti inilah pengusaha dikatakan
scbagai scorang penniupin yans dapat mendisrubusikan kebutuban-kebutula orusg
banyak. Dia melakukan pekerjaan-pekerjaan yang kreatif untuk sesuatu
‘yang berguna bagi orang lain.

Kelahiran scorang pengusaha sudah mempunyai karakteristik tersendiri.
Karakteristik ini membedakan seorang pengusaha dengan orang-orang pada umumnya.
Pengusaha ingin membantu konsumen semaksimal mungkin, dari jasa membantu orang
lain ini, ia mendapatkan jasa yang scsuai. Dengan membantu orang ain ini, muncul
kreatifitas berpikir dari scorang pengusaha dan pengusaha akan berpikir kearah yang
lebih inovatif. Dari hasil berpikir inovatif muncul model-model pengembangan dalam

rangka persaingan usaha di kalangan pengusaha untuk mercbut kebutuhan-kebutuhan
Konsumen. Dan pada akhimya akan dihasilkan produl yang berkualitas dan schat untuk
kebutuhan konsumen. Karakter Jam masyarakat Indonesia,
akan tetapi mercka kurang dapat berkembang scbagaimana mestinya. Indonesia masih
‘mempunyai pengusaha yang kurang, bila dibandingkan dengan jumlah penduduknya.
Sebaiknya perbandingan pengusaha dengan penduduk it berkisar diantara tiga persen
sampai dengan lima persen, seperti yang terdapat di negara-negara maj

Anak-anak berbakat mempunyai karakieristik yang spesifik, scperti yang
dikatakan oleh pakar, yaitu (1) menunjukan rasa ingin tahu yang tinggi terhadap banyak
hal, (2) memiliki perbendaharaan kata yang banyak dan menggunakan kalimat lengkap
saat berkomunikasi, (3) memiliki sense of humor dan berpikir dengan cerdas, (4)
‘menyelesaikan masalah dengan cara yang unik atau tidak biasa, (5) memiliki ingatan
yang bagus, (6) menunjukkan bakat yang menonjol dalam seni, musik atau drama, (7)
menunjukkan imajinasi yang orisinil, (8) bekerja secara mandiridan berinisiatif, (9)
memiliki minat dalam membaca, (10) memiliki perhatian yang menctap atau keinginan
yang menetap dalam tugas yang dikerjakan, (11) merupakan anak yang dapat belajar
dengan cepat. Bila di perhatikan keschelas karaktcristik anak-anak berbakat ini
semuanya fokus pada kelcbihan-kelebihan yang dimiliki anak-anak berbakat. Potensi
yang berlebih ini yang akan dianalisis dalam tulisan ini, karena potens ini akan mampu
untuk mengembangkan dan atau meningkatkan kenirja yang ada dalam masyarakat.
Ciri-ciri yang lain yang dikemukakan olch pakar, yaitu kemampuan anak berbakat di
atas rata-rata, keeativitas tinggi, pengikatan diri atau tanggungjawab terhadap tugas
(task commitment). Pendapat pakar mengenai karakteristik atau ciri-ciri anak berbakat
pada umumnya mengatakan, bahwa anak berbakat mempunyai kemampuan yang lebih
dan ada spesifikasi kelibihan yang dimiliki oleh anak-analk ini.

Anak berbakat mempunyai kemampuan yang luar biasa dalam mengembangkan
potensi yang dimilikinya. Potensi anak berbakat bervariasi sifatnya, penelitian ini akan
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mencari pengembangan potensi yang dimiliki anak berbakat. Potensi unuk menjadi
seorang pengusaha pada anak berbakat, scharusnya dikembangkan dan dicarikan akses
yahg luas. Para pakar juga mengelompokan anak berbakat berdasarkan wilayah atau
area kecerdasannya, yaitu (1) berbakat global adalah anak berbakat pada semua atau
‘hampir semua arca, misalnya matematika dan verbal, (2) berbakat matematika adalah
anak dengan kemampuan matematika tinggi, anak ini akan baik dibidang spesial, sebab-
sebab nonverbal, daya ingatan, (3) berbakat verbal adalah anak dengan kemampuan
bahasa yang kuat, anak ini mampu berbahasa yang lebih bila dibandingkan dengan
anak scusianya, penampilan verbalnya lebih baik. Pendapat pakar in, terlihat lebih
Iuas bila dibandingkan dengan pendapat-pendapat yang lain. Terlihat pendapat ini lebih
menjurus ke arah yang lebih akademik, karena pakar ini lebih fokus pada permasalaban
pendidikan.

Pengembangan model adalah mengembangkan suatu bentuk berusaha untuk
pengusaha anak berbakat berbasis persaingan usaha. Pengembangan menurat Sudjana
(2004) adalah upaya atau p potensi, membawa suatu
keadaan sccara bertingkat kepada suatu keadaan yang lebib lengkap, lebih besar, atau
lebih baik, mewujudkan scsuatu diri yang lebih awal kepada yang lcbih akhir atau dari
yang sederhana kepada tahapan perubahan yang lebih kompleks. Mencari-cari model
yang kreatif untuk mengembangkan model pengusaha anak berbakat, dalam rangka
‘Imenggali keberbakatannya untuk menjadi pengusaha yang andal.

Persaingan usaha adalah melakukan persaingan dalam borusaha untuk

konsumen yang scbanyak-banyaknya. Untuk itu diperlukan model

pengusaha yang mampu melakukan persaingan di pasar lepas. Menciptakan model
pengusaha yang tanggub dan mampu leading di antara pengusaha-pengusaha lainnya
pemikiran yang men Harus berani ceara tajam semua
permasalahan yang terdapat dilapangan dan mengkaitkannya dengan harapan-harapan
yang diinginkan. Secara lebih tajam lagi, pengusaha yang mampu menghasilkan produk
yang dibutuhtkan oleh konsumen.

T Jah (1

end: aksi model.
dan ovaluasi, terhadap pelaksanaan model pengusaha anak berbakat berbasis persaingan
usaha di sekolah-sckolah. (2) Untuk mengetahui sumber-sumber potensi di sekolah-
sekolah dan masyarakat baik daya maupun dana, serta sarana-prasarana yang dapat
dimanfaatkan dalam rangka terciptanya pengembangan model pengusaha anak berbakat
berbasis persaingan usaha di sckolah-sekolah. (3) Menguji efekiifitas pengembangan
model pengusaha berbasis persaingan usaha di sekolah-sekolah, dipandang dari aspek
pola struktur organisasi, pendanaan, aksi model, dan cvaluasi pelaksanaan model. (4)
Dihasilkan model dan altematif kebijakan tentang pengembangan model pengusaha
berbasis persaingan usaha.
Keutamaan yang dilakukan adalah (1) pengembangan modcl pengusaha anak
borbakat berbasis persaingan usaha di sekolah-sekolah yang akan diujicobakan dan
i scbagai upaya model pengusaha anak berbakat secara
s d (2) Model yang akan diuj i
peran instansi torkait secara lebih jelas dan operasional, schingga tidak akan terjadi
tumpang tindih. (3) Ujicoba model pengusaha anak berbakat dengan pengembangas




berbasis persaingan usaha ini akan mempunyai manfaat yang sangat penting bagi
upaya mempercepat meningkatkan kualitas calon pengusaha dan pengusaha dalam
masyarakat.(4) Model pengusaha anak berbakat dengan berbasis pengembangan
usaha disamping menguntungkan pemerintah, juga sekaligus mendorong inisiatif dan
keeatifitas serta kepedulian masyarakat untuk menggali sumber daya dan dana yang
ada di lingkungannya untuk difungsikan dalam program nyata meningkatkan mutu
pengusaha anak berbakat di sckolah-sckolah dan dalam masyarakat. (5) Model yang
akan divjicobakan memungkinkan meningkatnya peran. (7) Melakukan ujicoba model
pengusaha anak berbakat, pihak anak berbakat dapat menyalurkan keberbakatannya dan
mensejahterakan diri sendiri dan masyarakat pada umumnya, menjadi manusia yang
berguna untuk melindungi masyarakat lainnya, produktif dan mandiri, sesuai dengan
potensinya. (8) Model yang akan dikembangkan dapat bermanfaat mengubah peran
‘masyarakat scbagai pencrima pelayanan, menjadi pelaku dalam program-program usaha
kescjahteraan bagi masyarakat secara keseluruhan.

B. PEMBAHASAN

Anak Berbakat
Apa yang dimaksud dengan konsep anak-anak berbakat ? Konsep anak-anak

berbakat berbeda-beda menurut para ahli, dan ini tergantung dengan latar belakang
Keahlian abli tersebut. Dalam tulisan ini penulis akan membahas konscp sederhana
‘mengenai anak-anak berbakat, yaitu pengertian mengenai anak berbakat, karakteristik,
ciri-ciri masa kecil anak-anak berbakat, pembagian anak berbakat, dan kelompok anak
berbakat. Anak-anak berbakat menurut Wahab R (2009) adalah mereka yang menurut
para ahli atau profesional diidentifikasikan sebagai anak yang mampu mencapai prestasi
finggi karena mempunyai kemampuan-kemampuan yang unggul. Pencapaian prestasi
finggi atau tertinggi dari orang-orang cerdas mempunyai keuntungan banyak atau
‘multiganda bagi masyarakat disckitarnya. Terutama prestasi yang dapat berguna untuk
kehidupan masyarakat luas, dan tidak banyak prestasi-prestasi ini ada dalam kehidupan.
Hanya anak-anak unggul yang mempunyai kemampuan ini. Memiliki potensi untuk

~ berprestasi unggul dalam bidang kemampuan umum atau spesifik, kreativitas, dan
Komitmen akan tugas yang memerlukan layanan pendidikan khusus untuk berkembang
optimal, schingga dapat bermanfaat bagi dirinya sendiri dan masyarakat

Karakteristik Anak Berbakat
Bagaimana karakteristik anak berbakat ? Anak-anak berbakat mempunyai
Karakteristik yang spesifik, seperti yang dikatakan oleh pakar (Wahab R), yaitu (1)
- 5 * i *

kata yang banyak dan kalimat lengkap saat i, (3) memiliki
sense of humor dan berpikir dengan cerdas, (4) menyelesaikan masalah dengan
cara yang unik atau tidak biasa, (5) memiliki ingatan yang bagus, (6) menunjukkan
bakat yang menonjol dalam seni, musik atau drama, (7) menunjukkan imajinasi
yang orisinil, (8) bekerja sceara mandiridan berinisiatif, (9) memiliki minat dalam
fmembaca, (10) memiliki perhatian yang menctap atau keinginan yang menetap dalam
tugas yang dikerjakan, (11) merupakan anak yang dapat belajar dengan cepat. Bila di
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memperhatikan kescbelas karakicristik anak-anak berbakat ini, semuanya fokus pada
kelebihan-kelebihan yang dimiliki anak-anak berbakat. Potensi yang berlebi ini yang
akan dianalisis dalar tulisan ini, kurena potensi ini akan mampu untuk mengembangkan
dan atau meningkatkan kenisja yang ada dalam masyarakat, Ciri-ciri yang lain yang
dikemukakan oleh pakar, yait kemampuan anak berbakat di atas rata-rata, kreativitas
tinggi, pengikatan diri atau jawab terhadap tugas Pendapat
pakar mengenai karakteristik atau ciri-ciri anak berbakat pada umumnya mengatakan,
bahwa anak berbakat mempunyai kemampuan yang lebih dan ada spesifikasi kelibihan
yang dimiliki oleh anak-anak ini.

Ciri-Ciri Masa Kecil Anak Berbakat

Bagaimana ciri-ciri masa kecil anak berbakat ? Para ahli juga berpendapat
bahwa ciri-ciri masa keeil anak-anak berbakat, yaitu (1) pada usia dini tidak nyaman
menghadapi hal yang sama (rutin) dengan waktu yang lama, (2) sangat siaga (alerr),
(3) tidumya sediki, (4) tahapan tumbuh kembang untuk berjalan dan mengucapkan
satu kata lebih copat dibanding anak seusianya, (5) dapat ditemukan keterlambatan
bicara, tetapi kemudian bicara dengan kalimat penuh, (6) mempunyai keinginan kuat
uniuk eksplorasi, investigasi, lingkungan, (7) sangat aktif dan bertujuan, (8) dapat
membedakan antara fantasi dan realitas. Masa perkembangan anak-anak berbakat i
ada perbedaannya dengan anak-anak pada umumnya, anak berbakat terlihat lebih ccpat
perkembangannya dan kadang-kadang terlihat nyentrik dan anch. Akan tetapi anak
berbakat sarat dengan perkembangan yang lebih individual dan fokus pada keinginan-
keinginannya sendiri

Intelegence Quetions Anak Berbakat

Bagaimana intelegence quetions anak berbakat ? Anak-anak berbakat dapat
dilihat pembagiannya berdasarkan intelegence quetions atau 1Q yang mana para ahli
‘membaginya, atas (1) ringan atau mild dengan IQ 115-129, (2) sedang atau moderate
dengan 1Q 130-144, (3) tinggi atau high dengan 1Q 145-159, (4) kekecaualian atau
exeptional dengan 1Q 160-179, (5) amat sangat tinggi atau profound dengan 1Q 180
Bila dilihat pendapat pakar ini, dia membagi anak berbakat berdasarkan kecerdasan.
Anak berbakat yang lebih berpotensi mereka yang mempunyai skor kecerdasan yang,
lebih tinggi. Akan tetapi apakah pengelompokan ini mempunyai karakteristik tersendiri
untuk tiap kelompok anak ini, sebab skor angka yang terlihat dari awal sampai akhir
sangat tingg selisihnya.

Anak Berbakat

Bagaimana anak berbakat kecerdasan ? Para pakar

juga a kan wilayah atau arca , yaitu
(1) berbakat global adalah anak berbakat pada semua atau hampir sena area, misalnya
matematika dan verbal, (2) berbakat matematika adalah anak dengan kemampuan
matomatika tinggi, anak ini akan baik dibidang spesial, scbab-scbab nonverbal, daya
ingatan, (3) berbakat verbal adalah anak dengan kemampuan bahasa yang kuat, anak
ini mampu berbahasa yang lebih bila dibandingkan dengan anak scusianya, penampilan
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verbalnya lebih baik. Pendapat pakar ini, terlihat lebih luas bila dibandingkan dengan
pendapat-pendapat yang lain. Terlihat pendapat ini lebih menjurus ke arah yang lebih
akademik, karena pakar ini lebih fokus pada permasalahan pendidikan.

Pengusaha :

Apa yang dimaksud dengan pengusaha ? Overton R (0000) mengatakan,
pengusaha adalah orang yang membentuk ulang atau merevolusir pola. produks
dengan memanfaatkan suatu pencmuan, secara lebih umum, scbuzh kemungkinan
teknologis yang belum pemah dicoba untuk menghasilkan suatu komoditi baru ataupun
memproduksi suatu bentuk lama dengan cara baru, (B Say, abad 19). Tindakan ini akan
membuka suztu sumber baru yang menyediakan bahan atau outlet baru untuk produk
dengan mengorganisir ulang suatu industri.

A anda memilki atribut-atribut itu ? Beberapa isu keitis untuk
dipertimbangkan, rentang waktu untuk beberapa inovasi mayor, perubahan di pasar,
studi kasus.

Memulai Suatu Bisnis
Mengapa anda memulai usaha senditi ? Meredith, G.G. (2005) Tujuan pribadi,
il lapanga

unful 1ja bagi diri sendiri, perusahaan yang sukscs
dan menjualnya dengan tujuan uang, dan

yang lebih baik ketimbang,
hanya bekerja untuk upah, suatu kerja untuk
anggota keluarga,

Tujuan perusahaan dalam  bisnis, Meredith G.G (2005) memulai dengan
lingkup jasa yang luas namun mengembangkan ceruk untuk pasar, produk yang kecil
dengan sasaran berkembang menjadi pemimpin pasar, menyediakan jasa spesiali
untuk menetapkan kelompok industrinya. Tujuan perusahaan dalam pertumbuhan,
pertumbuhan maksimum dan menekan pasar dengan penahanan keuntungan, membuka
Jaringan cabang nasional dan/atau menunjuk beberapa distributor, perkembangan terus
menerus dan terkendali serta perluasan sejumlah x % per tahun, batasan ukuran usaha
untuk membatasi jumlah konsumen dan pegawai.

T dall Meredith G.G (200: kel d
teman-teman saja, membangun tim berdedikasi yang terdiri dari penampil berkualitas
tinggi dengan penckanan pada loyalitas, menawarkan bayaran dan kondisi yang sangat
baik untuk mercka yang berprestasi tanpa menyediakan tempat bagi mereka yang tidak
dapat bekerja dengan baik.

Beberapa bahaya y: produk, jasa atau ;
dalam bisnis da seb berada ? adakah isu-isu ini dengan bisnis
anda ? surat langsung, scbuah bisnis baru atau peluncuran produk, suatu penemuan,
produk atau ide baru, merencanakan usaha anda.

Pengembangan Produk Baru
Overton R (0000) mengatakan, penclitian pasar bagi para pengusaha dapat
melibatkan penentuan, ukuran pasar yang telah ada, ukuran potensial sebuah pasar, lokasi
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mana yang benar-benar diinginkan, apakah terdapat kebutuhan untuk produk atau
‘s apakah sasaran yang dituju akan membeli produk atau jasa, cara terbaik untuk
mengemas produk atau jasa, harga yang tepat agar produk dapat terjual.

Menjual produk baru, mengapa produk saya tidak akan terjual, scbuah analisa
SWOT, tingkatkan mayor dalam pengembangan produk baru, membangkitkan ide,
menargetkan konsumen: bagaimana pengusaha menemukan konsumen ? nama dagang,
bertahan dalam Keuntungan kompetiif, properti intelektual: apa itu ? ekspresi minat,

dan tra perusahaan, kriteria utama dalam memilih produk,
kontribusi pada total biaya, pengembangan produk baru, pencampuran pomasaran,
Konsep pemasaran total, tiga lovel produk, ceruk pasar.

Keberhasilan Usaha

Apa yang membuat perusahaan berhasil ? Overton R (0000) mengatakan, dari
pengumpulan pendapat terbaru mengenai manajemen, menghasilkan scbuah prasangka
terhadap tindakan lakukan perbaiki coba, bentuk sederhana dan staf sedikit, kontak yang
berkesinambungan dengan konsumen, produktifitas yang meningkat melalui orang-
orang, otonomi operasional untuk mendorong semangat usaha, tekanan pada nilai bisnis
Kunci, penekanan pada mengerjakan apa yang menjadi keahlian terbaik, kendali tarike
ulur yang simultan, komitmen pada konsumen mereka, sikap bisa dilakukan, komitmen
untuk mencapai kepuasan konsumen, flcksibilitas dalam memenuhi permintaan khusus,
tanggapan pada permintaan khusus, hal-hal yang amat baik (outsome) jika diperlukan,
tempatkan hadiah pada jasa,
secara benar, memonitor aktivitas pesaing, menampakan teknologi terbaru, menjadi
yang terbaik, berpusat pada pelayanan konsumen.

Manajemen waktu, manajemen waktu memiliki tiga komponen-kebutuhan untuk
prioritas yang mapan, ata yang realistis,
belajar membuat keputusan dasar dan bertindak sesuai keputusan tersebut.

‘Manajemen waktu yang cfektif mengenai merencanakan dan menyusun prioritas,
apa hal paling penting unfuk dilakukan hari ini ? Apa yang harus dikerjakan bari ini ?
Daftarkan sesuai urutannya dalam agenda harian atau selembar kertas, dan kerjakan
sesuai urutan.

Mengelola prioritas. Klasifikasikan tugas-tugas dalam kelompok, seperti kategori
A~ prioritas utama, memerlukan perhatian pribadi anda. Kategori B — penting, namun
bukan prioritas utama. Kategor C — dapat dikerjakan setelah selcsai dengan kategori A
dan B. Kategori D — delegasikan pada orang lain.

Risiko, tertawa berisiko tampak bodoh, mengisak berisiko tampak sentimentil,
mengekspresikan perasaan berisiko menampilkan diri anda yang sebenarnya,
menempatian banyak ide dan mimpi anda di depan umum berisiko kehilangan hal-hal
itu, hidup berisiko kematian, berharap berisiko patah harapan, mencoba berisiko gagal,
‘namun resiko harus diambil karena bahaya terbesar dalam hidup adalah tidak memiliki
risiko, orang yang tidak memiliki risiko tidak memiliki apa-apa dan bukan siapa-siapa,
ia mungkin menghindari penderitaan dan kescdihan namun i tidak dapat belajar merasa
berubah tumbuh maupun hidup, dirantai olch kepastiannya ia adalah scorang budak ia
telah mengorbankan kebebasannya, hanya orang yang memiliki risikolah yang bebas
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Bagaimana jika kita menaikan harga, banyak perusahaan menggunakan harga
sebagai titik harga untuk menyaing harga pesaing. Ini
dapat menjadi siklus ganas yang mengurangi margin keuntungan semua perusahaan.

Citra, ada beberapa pertimbangan yang dipikirkan disini, yaitu apakah toko atau
Idios andamemiliki konsep total ? dapatkah kemasan produk anda diperbaiki ? bagaimana
produk anda dikemas ? apakah kondisi bisnis anda memiliki brosur perusahaan yang
menarik, yang dapat anda berikan pada prospektif Klien anda ? apakah itu memaparkan
pengalaman, ketrampilan, kualifikasi, produk, jasa, garansi, spesialisasi, fitur,
keuntungan perusahzan anda 2

Pelajaran dari masa lalu, apa yang akan anda investasikan ? maukah penanam
model mendukung ide anda ? toko komputer pribadi, tempat sampah plastik beroda,
toko vidio atau kedai vidio, kedai fast food — hamburger dan pizza, minuman botol,
bengkel, bengkel spesialisasi. Mengapa de-ide di atas berhasil ? Fokus, mengidentifikas:
kebutuhan pasar, dan menycdiakan kebutuhan itu dalam bentuk yang dapat diterima
konsumen. isnis ini b is yang
dihantarkan dengan baik dan mudah di akscs. Dan mercka semua banyak diakses.

Audit pemasaran, anda sebenamya ada dalam bisnis apa ? apa sasaran bisnis
anda ? apa sasaran pribadi anda ? apa kekuatan bisnis anda ? apa kelemahannya ? apa
kesempatan yang dimilikinya ? apa ancaman yang ada sckarang dan di masa depan
? apakah bisnis anda musiman ? apakah anda menindaklanjuti konsumen dengan
menanyakan apakah mereka cukup puas ? berapa penjualan anda rata-rata
apakah ada produk yang secara menonjol lebih menguntungkan dari yang lain
ada produk yang secara menonjol kurang menguntungkan ? apakah isu kritis yang
sekarang ini mempengaruhi bisnis anda ? periklanan ? promosi ? distribusi ? pelayanan
apa yang akan menjadi keuntungan khusus ?

Periklanan-10 butir kilat, apa yang anda iklankan ? apa yang scharusnya menj
pesan sentral ? apakah iklan kooperatifiya scsuai ? haruskah anda menggunakan iklan
yang sama_di semua media ? apakah itu menarik dan menahan perhatian ? apakah
iklan itu memiliki headline yang menarik ? baru, gratis adalah kata-kata yang bagus
untuk digunakan pada salinan anda. Beberapa foto dan gambar menambah daya tarik
Pemilihan media sangat penting. Promosi intcgral apa yang dapat anda lakukan sebagai
pendukung.

Di mana anda akan bertemu, toko kimia atau pengecer, pengusaha dan komunikasi
bisnis, Pencapaian tujuan, Ingin mengendarai mobil balap, sepuluh faktor sukses,
sepuluh tip untuk mencmukan uang, tips dan trik dari para penanaman modal.

Perencanaan Dan Strategi Usaha
Srategi dan keuntungan usaha, apa yang diinginkan konsumen ? Overton R (0000)
onsumen nilai dan McDonald, mengklaim
bahwa scbagian sukses mereka adalah dari menjadi lebih dari sekedar fast food — itu
adalah pengalaman dan perasaan yang anda dapat saat mengunjungi toko mereka.
Banyak nama merek produsen pakaian mengklaim bahwa produk mereka hanyalah
kedua yang terpenting setelah citra yang sebenarya ingin dibeli oleh pembeli dan lebih
penting lagi untuk dikenakan dan tampil. Menangkap pangsa pasar adalah mengenai
memenangkan bagian dari pikiran konsumen.
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Mercncanakan bisnis anda, Meredith, G.G. (2005) pertimbangkan memulai
sebagai penyalur tunggal atau partnership sederhana. Evaluasi sebagai kesempatan dan
ide anda. Tentukan apakah bisnis anda akan merupakan kegiatan konsultasi, menjual
eceran, menjual produk, kombinasi beberapa hal yang discbutkan sebelumnya atau
suatu jenis bisnis yang tidak tradisional. Tentukan apakah anda akan mengembangkan
sendiri bisnis anda, membeli bisnis yang sudah ada, atau membel; franchise. Tulislah
garis besar konsep bisnis anda. Jika anda perlu melindungi ide produk atau jasa anda,
tulislah outline anda dalam surat tertutup, catumkan rincian ketja dan penelitian yang
telah anda selesaikan per hari itu, beri tanggal, daftarkan pada notaris. Simpanlah di
tempat yang aman, Scbagai perlindungan lanjut, simpan jumal aktivitas awal dalam
‘pengembangan ide anda menjadi produk atau jasa yang aktif untuk bisnis anda. Pilih dan
tentukan visi dan tujuan bisnis anda. Tentukan pasar umum yang akan diraih. Tentukan
produk atau jasa awal yang akan ditawarkan, Perkirakan biaya pembukaan bisnis. Kenali
sumber daya yang anda miliki dan sumber pendanaan yang tersedia. Miliki ide berapa
banyak kredit yang dapat anda perolch dari supplicr potensial anda. Tentukan sumber
dan/atau keahlian apa yang tidak anda miliki dan susun outline mengenai kemungkinan
mengisi gap ini. Putuskan apa yang anda inginkan dari bisnis ini, sekarang dan di masa
mendatang.

Format sebuah rencana bisnis, tujuan rencana, rangkuman cksekutif, evaluasi
bisnis, evaluasi produk, pasar, rencana pengoperasian, hukum, personalimanajemn,
perencanaan finansial, rencana tindakan, indikasi kunci, tambahan

Dibayar, Tola di masa depan, beberapa ba
bisnis baru, seberapa besarkah pasar, malaikat-malaikat bisnis, mempersiapkan bisnis
anda untuk investasi ckuitas, analisa kemungkinan, kegagalan bisnis, haruskah anda
membentuk perusahaan sendii.

ayay:

BAGAN
PENGEMBANGAN MODEL PENGUSAHA ANAK BERBAKAT BERBASIS
PERSAINGAN USAHA

MEMULALSUATU
BISNIS

MENGEMBANGKAN
PRODUK
KEBERIASILAN

PERENCANAAN
STRATEGI USAHA

ANAAN DAN

Tbnu Syamsi, (2010)
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C. KESIMPULAN

1. Anak Berbakat adalah mercka yang menurut para ahli atau profesional
diidentifikasikan sebagai anak yang mampu mencapai prestasi tinggi karena
mempunyai kemampuan-kemampuan yang unggul. Dia mempunyai karaktcristik
spesifik, ciri-ciri masa kecil, Intelegence Quetions di atas rata-rata, dapat di
kelompokan berdasarkan kecerdasan,

2. Pengusaha adalsh orang yang membentuk ulang atau merevolusit pola produksi
dengan memanfaatkan suatu penemuan, secara lebih umum, sebuah kemungkinan
teknologis yang belum pernah dicoba untuk menghasilkan suatu komoditi baru
ataupun memproduksi suatu bentuk lama dengan cara baru. Dengan cara memulai
suatu bisnis, produk baru, ilan usaha, dan
strategi usaba,

3. Model pengusaha anak berbakat berbasis persaingan usaha adalah schagai beriku:

‘mermulai suatu bisnis
produk baru
keberhasilan usaha sk Bty
perencanaan dan strategi wsaha
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